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Постановка проблеми. В сучасних умовах турбулентності економіки основою забезпечення 

сталого розвитку підприємства є ефективне використання його фінансового потенціалу, який зможе 

забезпечити безперебійність виробничого процесу, своєчасність виконання фінансових зобов’язань і 

динамічний розвиток суб’єкту господарювання шляхом фінансування інвестиційної діяльності. Тому 

актуальною є проблема оцінювання фінансового потенціалу підприємства. Мета статті – узагаль-

нення та систематизація поняття «фінансовий потенціал», аналіз існуючих методів його оцінювання, 

виділення переваг і недоліків, можливості застосування на практиці. Об’єктом дослідження є фінан-

совий потенціал промислових підприємств і методи його оцінювання. Методи, використані в дослі-

дженні: методи наукового пізнання, а саме аналіз і синтез, індукція, вимірювання, спостереження, 

формалізація, логіко-аналітичні прийоми, а також методологічний апарат фінансового аналізу та ма-

тематичної статистики. Основною гіпотезою дослідження є припущення, що діагностика фінансового 

потенціалу підприємств має ґрунтуватися на методах, використання яких дасть можливість коректно 

і однозначно інтерпретувати їх результати, уникнути упередженості й інших недоліків, які знижують 

якість оцінювання фінансового потенціалу підприємств. Виклад основного матеріалу. У дослідженні 

визначено, що фінансовий потенціал суб’єкта господарювання є однією з найважливіших характери-

стик фінансового стану підприємства, пов’язана з рівнем привабливості для кредиторів та інвесторів 

і характеризується наявними фінансовими можливостями. Систематизовано поняття «фінансовий по-

тенціал підприємства». Проведено аналіз існуючих методів оцінювання фінансового потенціалу про-

мислового підприємства. Визначено необхідні передумови їх практичної реалізації, а саме: ураху-

вання специфіки галузі суб’єкта господарювання, рівня забезпечення фінансового потенціалу, враху-

вання тенденцій і динаміки економічного розвитку. Доведено, що аналіз фінансового потенціалу під-

приємства є ключовим інструментом у визначенні напрямків розширення виробництва промислового 

підприємства. Оригінальність та практична значимість дослідження полягає в тому, що за резуль-

татами аналізу методичного базису було класифіковано методи оцінювання фінансових можливостей 

промислового підприємства, виявлено їхні основні переваги та недоліки, можливість використання. 
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Висновки та перспективи подальших досліджень: обґрунтовано необхідність формування індивідуа-

льного комплексного вектору дослідження фінансового потенціалу підприємства в умовах глобаль-

них соціально-економічних викликів у відповідності до методичного інструментарію, детермінан-

тами якого мають посідати економіко-математичні методи. 

Ключові слова:  

фінансовий потенціал, фінансовий стан, фінансова стійкість, фінансові ресурси, методика оці-

нювання, платоспроможність, промислове підприємство. 

 

ANALYSIS OF METHODS OF EVALUATION OF FINANCIAL POTENTIAL  

OF THE ENTERPRISE 
 

Formulation of the problem. In today's turbulent economy, the basis for sustainable development of 

the enterprise is the effective use of its financial potential, which can ensure the continuity of the production 

process, timely fulfillment of financial obligations and dynamic development of the business entity by fi-

nancing investment activities. Therefore, the problem of the enterprise financial potential estimation is rele-

vant. The purpose of the article is to generalize and systematize the concept of "financial potential", analysis 

of existing methods of its estimation, the advantages and disadvantages identification, the possibility of ap-

plication in practice. The object of research is the industrial enterprises financial potential and methods of its 

estimation. Methods used in the study: methods of scientific knowledge, namely analysis and synthesis, in-

duction, measurement, observation, formalization, logical-analytical techniques, as well as the methodologi-

cal apparatus of financial analysis and mathematical statistics. The main hypothesis of the study is the as-

sumption that the diagnosis of the enterprises financial potential should be based on methods whose use will 

allow to correctly and unambiguously interpret their results, avoid bias and other shortcomings that reduce 

the quality of the enterprises financial potential estimation. Presenting main material. The study found that 

the enterprise financial potential is one of the most important characteristics of its financial condition, asso-

ciated with the level of attractiveness to creditors and investors and is characterized by available financial 

opportunities. The concept of "enterprise financial potential" has systematized. The analysis of existing esti-

mation methods of the industrial enterprise financial potential had carried out. The prerequisites for their 

practical implementation has identified, namely: taking into account the specifics of the industry, the level of 

financial potential, taking into account trends and dynamics of economic development. Has proved that the 

analysis of the enterprise financial potential is a key tool in determining the directions of expansion of indus-

trial production. The originality and practical significance of the study lies in the fact that the results of the 

methodological basis analysis has classified methods for assessing the industrial enterprises financial capa-

bilities, has identified their main advantages and disadvantages, the possibility of use. Conclusions and pro-

spects for further research: the necessity of formation an individual complex vector of the enterprise financial 

potential research in the context of global socio-economic challenges in accordance with the methodological 

tools, the determinants of which should be economic and mathematical methods, has substantiated.  

Key words:  

financial potential, financial condition, financial stability, financial resources, evaluation methods, sol-

vency, industrial enterprise. 
 

АНАЛИЗ МЕТОДОВ ОЦЕНЕНИЯ ФИНАНСОВОГО  
ПОТЕНЦИАЛА ПРЕДПРИЯТИЯ 

 

Постановка проблемы. В современных условиях турбулентности экономики основой обеспе-

чения устойчивого развития предприятия является эффективное использование его финансового по-

тенциала, который сможет обеспечить бесперебойность производственного процесса, своевремен-

ность выполнения финансовых обязательств и динамичное развитие предприятия путем финансиро-

вания инвестиционной деятельности. Поэтому актуальна проблема оценки финансового потенциала 

предприятия. Цель статьи – обобщение и систематизация понятия финансовый потенциал, анализ 

существующих методов его оценки, выделение преимуществ и недостатков, возможности примене-

ния на практике. Объектом исследования финансовый потенциал промышленных предприятий и ме-

тоды его оценки. Методы, использованные в исследовании: методы научного познания, а именно ана-

лиз и синтез, индукция, измерение, наблюдение, формализация, логико-аналитические приемы, а 

также методологический аппарат финансового анализа и математической статистики. Основной гипо-

тезой исследования является предположение, что диагностика финансового потенциала предприятий 

должна основываться на методах, использование которых позволит корректно и однозначно интер-

претировать их результаты, избежать предвзятости и других недостатков, снижающих качество 
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оценки финансового потенциала предприятий. Изложение основного материала. В исследовании 

определено, что финансовый потенциал предприятия является одной из важнейших характеристик 

финансового состояния предприятия, связанная с уровнем привлекательности для кредиторов и ин-

весторов и характеризуется имеющимися финансовыми возможностями. Систематизировано понятие 

«финансовый потенциал предприятия». Проведен анализ существующих методов оценки финансо-

вого потенциала промышленного предприятия. Определены необходимые предпосылки их практиче-

ской реализации, а именно: учет специфики отрасли предприятия, уровня обеспечения финансового 

потенциала, учет тенденций и динамики экономического развития. Доказано, что анализ финансового 

потенциала предприятия – ключевой инструмент в определении направлений расширения производ-

ства промышленного предприятия. Оригинальность и практическая значимость исследования в том, 

что по результатам анализа методического базиса были классифицированы методы оценки финансо-

вых возможностей промышленного предприятия, выявлены их основные преимущества и недостатки, 

возможность использования. Выводы и перспективы дальнейших исследований: обоснована необхо-

димость формирования индивидуального комплексного вектора исследования финансового потенци-

ала предприятия в условиях глобальных социально-экономических вызовов в соответствии с методи-

ческим инструментарием, детерминантами которого должны занимать экономико-математические 

методы. 

Ключевые слова: 

финансовый потенциал, финансовое состояние, финансовая устойчивость, финансовые ре-

сурсы, методика оценки, платежеспособность, промышленное предприятие.. 
 

Постановка проблеми. В сучасних 

умовах турбулентності економіки фінансова 

стабільність  підприємства є одним з базових 

факторів його сталого та ефективного розви-

тку. В свою чергу, фінансовий стан виступає в 

ролі фундаменту для фінансової стабільності, 

що в цілому є однією з найважливіших харак-

теристик економічної діяльності. Головною 

умовою забезпечення фінансової стійкості 

підприємства є наявність у певні періоди часу 

достатнього об’єму фінансових ресурсів, які 

зможуть забезпечити безперебійність процесу, 

своєчасність виконання фінансових зо-

бов’язань і динамічний розвиток суб’єкту гос-

подарювання шляхом фінансування інвести-

ційної діяльності. Динамічність факторів вну-

трішнього і зовнішнього середовища, а також 

складна структура фінансових задач, форму-

ють значний перелік питань у сфері фінансо-

вого менеджменту підприємства, які потребу-

ють комплексного підходу до їх вирішення. 

Аналіз останніх досліджень та публі-

кацій. Питанню оцінювання фінансового по-

тенціалу підприємства приділяють значну 

увагу як українські, так і зарубіжні економі-

сти-науковці, зокрема В. Биков [1], С. В. Они-

шко [2], І. Є. Андрющенко [3], В. М. Гриньова 

[4], В. Свірський [5], А. С. Назаренко [6], Н. Т. 

Толстих, О. М. Уланова [7], В. В. Ковальов [8], 

К. Ільїна [9] та інші. Попри значну кількість 

наукових праць, присвячених визначенню по-

няття «фінансовий потенціал» в економічній 

літературі досі немає досить чіткого пояс-

нення даної категорії. Зазвичай, трактування є 

або розмитим, або суперечливим, оскільки ро-

зглядається лише суто в контексті певної тео-

ретичної проблематики. 

Таким чином, метою статті є узагаль-

нення та систематизація поняття «фінансовий 

потенціал», аналіз існуючих методів його оці-

нювання, виділення переваг і недоліків, а та-

кож практичність застосування в реальних 

умовах виробництва. 

Виклад основного матеріалу дослід-

ження. Більшість сучасні економістів-науков-

ців розглядають поняття «фінансовий потен-

ціал» як складову частину економічного поте-

нціалу підприємства. Як окрема категорія «фі-

нансовий потенціал» розглядається рідше. Під 

фінансовим потенціалом підприємства ма-

ється на увазі сукупність характеристик підп-

риємства, що відображає його фінансове по-

ложення, наявність фінансових можливостей 

для розвитку та здатність ефективно викорис-

товувати фінансові ресурси для досягнення 

поставленої мети. Фінансовий потенціал розг-

лядається, з одного боку, через призму якісної 

характеристики фінансових ресурсів, з іншого 

– через результативність діяльності підприєм-

ства. Існує сукупність факторів, що характе-

ризує фінансовий потенціал підприємства, зо-

крема достатність оборотних засобів на підп-

риємстві, вартість майна, норма накопичення 

прибутку, тощо [6]. Загалом, фінансовий поте-

нціал впливає як на рівень економічного поте-

нціалу, так і на рівень інвестиційного потенці-

алу. Знову ж таки, проаналізувавши теорети-

чне підґрунтя змісту «фінансовий потенціал 

підприємства», можна визначити, що думки 
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авторів з цього приводу розділяються: одні ро-

зглядають дану категорію за ресурсними по-

казниками, інші – за стабільністю фінансового 

стану підприємства. 

У таблиці 1 представлено результати 

аналізу і систематизовані наукові підходи 

щодо визначення поняття «фінансовий потен-

ціал підприємства». 

Як свідчать результати аналізу літерату-

рних джерел [1] – [9] трактування терміну «фі-

нансовий потенціал» доцільно розглядати як 

певну сукупність наявних і потенційних ресу-

рсів, а також можливостей, що можуть бути 

мобілізовані для досягнення стратегічних ці-

лей організації. Основними ключовими моме-

нтами, які можна спостерігати у трактуваннях 

поняття «фінансовий потенціал», є: 

­ фінансовий потенціал є ширшим по-

няттям, ніж фінансові ресурси, оскільки вклю-

чає в себе останні; 

­ його підвищення можливе за рахунок 

фінансової стійкості та конкурентоспромож-

ності організації; 

­ передбачає досягнення певного пози-

тивного результату внаслідок його резуль-

тату, і як правило це фінансовий результат; 

­ сукупність певних здатностей і можли-

востей суб’єкта господарювання, що можуть 

бути реалізовані за певних умов. 

Таблиця 1 – Систематизація поняття  «фінансовий потенціал підприємства» 

Автори Визначення поняття "фінансовий потенціал підприємства" 

Ресурсний підхід 

Бикова В. [1] 

Це рушійна сила, необхідна для переведення сконцентрованих на підпри-

ємстві ресурсів із статичного стану в динамічний, що забезпечує максима-

льно ефективну реалізацію цілей та напрямів розвитку підприємства 

Онишко С. В. [2] 
Фінансовий потенціал відображає не лише наявні фінансові ресурси, а й 

їхні резерви, котрі можуть бути  використані за певних умов 

Свірський В. [5] 

Це сукупність наявних та потенційних фінансових ресурсів, що можуть 

бути мобілізовані та реалізовані фінансовою системою за певних умов для 

забезпечення сталих темпів економічного зростання у визначений період 

часу 

Толстих Н. Т., Ула-

нова О. М. [7] 

Забезпеченість фінансовими ресурсами, необхідними для нормального фу-

нкціонування підприємства, доцільність їх розміщення та ефективність ви-

користання 

Результативний підхід 

Ковальов В. В. [8] 

Фінансовий потенціал створює фундамент для трансформації наявного у 

підприємства ресурсного потенціалу в конкретні результати господарської 

діяльності підприємства 

Ільїна К. [9] 
Сукупність можливостей підприємства, які визначаються наявністю і орга-

нізацією використання фінансових ресурсів. 

Мерзлікіна Г.С., 

Шаховська Л.С. [10] 

Потенціальні фінансові показники виробництва (рентабельності, ліквідно-

сті, платоспроможності), потенційні інвестиційні можливості 

Джерело: систематизовано авторами на основі [1] – [10] 

 

Найбільш точним, на думку авторів, є 

визначення О. С. Хринюка [11], який трактує 

фінансовий потенціал підприємства як сукуп-

ність його наявних і потенційних можливос-

тей щодо мобілізації та нарощення їхнього об-

сягу і трансформації їх в інші фактори вироб-

ництва у відповідності до потреби з метою до-

сягнення стратегічних та тактичних цілей під-

приємства. 

Тобто, фінансовий потенціал є «фунда-

ментом», на якому будується діяльність підп-

риємства. Фінансовий потенціал опосередко-

вує всі етапи функціонування суб’єкта госпо-

дарювання, починаючи з моменту створення 

(формування уставного капіталу) і закінчуючи 

досягненням мети діяльності організації (отри-

мання прибутку). З одного боку, фінансовий по-

тенціал підприємства характеризує досягнутий 

рівень накопичення або використання ресурсів, 
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з іншого – досягнутий рівень виступає можливі-

стю перспективної діяльності. 

Здійснення діагностування фінансового 

потенціалу підприємства є важливим завдан-

ням як для власників, так і зовнішніх користу-

вачів інформації. При ефективному викорис-

танні фінансового потенціалу підприємство 

збільшує свою ринкову вартість, що є індика-

тором для потенційних інвесторів, акціонерів, 

кредиторів та інших зовнішніх суб’єктів оці-

нювання щодо доцільності інвестування кош-

тів у досліджуване підприємство та його пла-

тоспроможності. 

Як бачимо, різні підходи до трактування 

поняття «фінансовий потенціал» сприяли по-

яві різних методичних підходів до його оціню-

вання. Крім того, фінансовий потенціал скла-

дається з системи взаємозв’язків та взаємоза-

лежностей між грошовими потоками, ресур-

сами, виробництвом, прихованими можливос-

тями або загрозами подальшого функціону-

вання. Як критерії оцінювання фінансового 

потенціалу використовуються такі показники 

як рентабельність, ліквідність, платоспромож-

ність, а також окремо потенціальні інвести-

ційні можливості. При цьому, запропоновані 

методики оцінювання фінансового потенціалу 

допускають розрахунок фінансових показни-

ків на базі бухгалтерської звітності підприєм-

ства. 

Як правило, основою для більшості з 

них є оцінювання показників фінансового 

стану підприємства. Результати аналізу мето-

дичного базису діагностики фінансового поте-

нціалу підприємства дали змогу виділити такі 

методи:  

- матричний (коефіцієнтний метод); 

- застосування інтегральної (факторної) 

моделі;  

- експертних оцінок фінансових коефі-

цієнтів; 

- дисконтованих грошових потоків; 

- комбінований метод; 

- оцінювання рівня використання фінан-

сового потенціалу.  

У науковій літературі та практичній дія-

льності підприємств для оцінювання фінансо-

вого потенціалу підприємства найчастіше ви-

користовують такі групи показників: прибут-

ковість; ліквідність; платоспроможність; інве-

стиційна привабливість, ринкова вартість під-

приємства, чистий грошовий потік тощо. У 

цьому разі оцінювання фінансового потенціалу 

здійснюється на основі використання еконо-

міко-математичних методів дослідження. Най-

поширенішими є метод фінансової та математи-

чної статистики, метод адитивного та мультип-

лікативного згортання показників оцінювання 

фінансового стану та фінансових можливостей 

підприємства, матричний метод, експертний, 

бальний метод тощо. 

Так, Т. Н. Толстих та О.М. Уланова [7] 

пропонують модель інтегрального оціню-

вання фінансового потенціалу підприємства, 

яка виглядає наступним чином (1): 

𝐹 =
∑

𝑃𝑖
𝑃

∗ 𝑘𝑖𝑛
𝑖=1

𝑛
, 

(1) 

де F – значення фінансового потенціалу 

в балах; Р – середньогалузеве значення фак-

тору; Рі – значення фактору для конкретного 

підприємства; n - кількість факторів; ki – кори-

гуючий коефіцієнт для i-го фактору, який 

впливає на рівень фінансового потенціалу. 

Використання інтегральних методів для 

діагностування фінансового потенціалу є зруч-

ним, оскільки дає можливість отримати однозна-

чний результат, який легко трактувати. До осно-

вного недоліку можна віднести суб’єктивність 

експертів при відборі показників до інтеграль-

ного показника і визначенні вагових коефіцієнтів.  

Автори роботи [12] пропонують оціню-

вати фінансовий потенціал за такими критері-

ями: 

­ за фінансовими показниками: експрес-

аналіз основних показників, що характеризу-

ють ліквідність, платоспроможність і фінан-

сову стійкість підприємства; 

­ за критерієм «можливість залучення 

додаткового капіталу»: ступінь привабливості 

підприємства для потенційного інвестора; 

­ за критерієм «наявність ефективної си-

стеми управління фінансами».  

Вказані методики оцінки фінансового 

потенціалу використовують експертне оціню-

вання значень розрахованих показників з при-

своєнням їм певної кількості балів, на основі 

сумарного значення яких визначається лише 

якісна характеристика рівня використання фі-

нансового потенціалу підприємства. Так, 

Н. А. Самарська [13] пропонує давати експер-

тну оцінку з урахуванням наступної шкали: 

­ потенційні можливості не використо-

вуються взагалі – 2 бали; 

­ потенційні можливості використову-

ються на мінімальному рівні – 4 бали; 

­ потенційні можливості використову-

ються на середньому рівні – 6 балів; 
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­ потенційні можливості використову-

ються вище середнього рівня – 8 балів; 

­ потенційні можливості використову-

ються повністю – 10 балів. 

Головним недоліком викладених мето-

дів оцінювання фінансового потенціалу є те, 

що на їх основі можна отримати лише якісну 

оцінку рівня фінансового потенціалу підпри-

ємства, в той час як питання визначення конк-

ретної величини самого потенціалу залиша-

ється відкритим. 

Для оцінювання фінансового потенціалу 

підприємства також можна використати метод 

дисконтованих грошових потоків [14]. В пе-

ршу чергу це пов’язано з тим, що в якості оці-

ночного показника фінансового потенціалу 

виступає ринкова вартість компанії. Цей ме-

тод оцінювання орієнтований на визначенні 

вартості бізнесу, дохід якого в майбутньому 

може суттєво відрізнятися від теперішнього. 

Більш того, ринкова вартість має бути розра-

хована з урахуванням принципу найкращого і 

найефективнішого використання. Тобто, роз-

рахунок величини грошового потоку, на 

якому базується оцінювання ринкової варто-

сті, відбувається, виходячи з того варіанту ра-

ціонального використання ресурсів підприєм-

ства, який зможе забезпечити його максима-

льну вартість. 

Порядок розрахунку вартості фінансо-

вого потенціалу з використанням методу дис-

контованих грошових потоків має таку послі-

довність: оцінювання наднормативного чис-

того оборотного капіталу; оцінювання надно-

рмативного чистого довгострокового капі-

талу; оцінювання резерву позикової здатності. 

За результатами отриманих значень роз-

раховується величина фінансового потенціалу 

шляхом додавання складових компонентів 

(таблиця 2). 

Таблиця 2 – Послідовність оцінювання вартості фінансового потенціалу підприємства 

1. Оцінка наднормативного чистого оборотного капіталу 

+ Величина грошових засобів  ДС1 

+ Приведена вартість короткострокових фінансових вкладень ДС2 

+ Приведена вартість дебіторської заборгованості ДС3 

+ Приведена вартість товарно-матеріальних цінностей ДС4 

- Подвоєна величина поточних пасивів   

= Наднормативний чистий оборотний капітал ФП1 

2. Оцінка наднормативного чистого довгострокового капіталу 

+ Приведена вартість довгострокових фінансових вкладень ДС5 

+ 

Приведена вартість необоротних активів (за виключенням довгострокових  

фінансових інвестицій) ДС6 

- Подвоєна величина довгострокових зобов'язань   

= Наднормативний чистий довгостроковий капітал ФП2 

3. Оцінка резерву позикової здатності 

+ Величина власних засобів   

- Величина позикових коштів *1,43   

= Резерв позикової здатності   

= Підсумкова величина фінансового потенціалу = (1)+(2)+(3)   

Джерело: систематизовано авторами на основі [13], [14] 

 

Звідси виходить, що чим більша підсум-

кове значення фінансового потенціалу, тим 

вищі можливості підприємства, а отже макси-

мально ефективна реалізація цілей і напрямків 

його розвитку. Якщо підприємство має відно-

сно низький фінансовий потенціал (виходячи 

зі співвідношення розрахованої величини по-

казника до фінансових результатів підприємс-

тва) варто звернути увагу на автоматизацію 

процесів управління фінансами (аналіз фінан-

сового стану, складання фінансових планів), 

впровадження сучасних методів і інструмен-

тів фінансового менеджменту, підвищувати 

кваліфікацію персоналу, який займається уп-

равлінням фінансами. 

Для підприємств, які мають середні по-

казники фінансового потенціалу варто підви-

щувати рентабельність операційної діяльності 
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підприємства, впроваджувати ресурсозберіга-

ючі технології, провадити активну іннова-

ційно-інвестиційну політику, впроваджувати 

заходи щодо мотивації персоналу, тощо.  

На думку Кунцевича В.О. [15], найефек-

тивнішим методом дослідження фінансового 

потенціалу підприємства є комбінований. Він 

поєднує детерміновані математичні залежно-

сті між індикаторами та факторами, а також 

враховує вплив зовнішнього та внутрішнього 

середовищ і рівень менеджменту на підприєм-

стві. 

В основу методів оцінювання рівня ви-

користання фінансового потенціалу підприєм-

ства закладено аналізування результатів його 

діяльності за окремими напрямками, з враху-

ванням впливу факторів і виявлення резервів 

підвищення ефективності використання фі-

нансових ресурсів. 

Якщо підприємство має високий фінан-

совий потенціал, то потрібно безперервно 

проводити моніторинг фінансового стану ор-

ганізації, аналізувати фактори зовнішнього се-

редовища, постійно пристосовуючись до 

цього змін, а також інвестувати вільні грошові 

кошти в нові проєкти, або фінансові активи, 

забезпечуючи отримання додаткового доходу. 

Таким чином, оцінюючи переваги і не-

доліки різноманітних методів оцінювання фі-

нансового потенціалу підприємства, зазна-

чимо, що використання окремого методич-

ного підходу недостатньо, оскільки це по-

няття охоплює систему кількісних і якісних 

чинників, що впливають на рівень фінансо-

вого потенціалу, варіюється залежно від га-

лузі, виду діяльності, організаційно-правової 

форми підприємства, тривалості фінансового і 

операційного циклів тощо. Це зумовлює необ-

хідність формування індивідуального компле-

ксного вектору дослідження фінансового по-

тенціалу підприємства в умовах глобальних 

соціально-економічних викликів у відповідно-

сті до методичного інструментарію, детермі-

нантами якого мають посідати економіко-ма-

тематичні методи і моделі. 

Висновки та перспективи подальших 

досліджень. У досліджені систематизовано і 

узагальнено поняття «фінансовий потенціал 

підприємства». Дану економічну категорію 

доцільно розглядати як сукупність наявних і 

потенційних можливостей підприємства щодо 

мобілізації та нарощення їхнього обсягу та 

трансформації їх в інші фактори виробництва 

у відповідності до потреби з метою досяг-

нення стратегічних і тактичних цілей підпри-

ємства. Аналіз методів оцінювання фінансо-

вого потенціалу показав, що попри їх чисель-

ність, єдиного підходу щодо розрахунку немає. 

Здебільшого пропонуються методи на основі 

експертних оцінок, або із застосування най-

простіших кількісних методів, які розкрива-

ють суть поняття «фінансовий потенціал» не 

повністю, а лише з точки зору ресурсного або 

результативного підходу. Багатоаспектність 

цієї категорії потребують формування індиві-

дуального комплексного вектору до оціню-

вання фінансового потенціалу підприємства 

на базі економіко-математичних методів. 
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